U-Verzollun

Die Internationalisierung der
Wirtschaft und die zunehmende
Exportorientierung der Schwei-
zer Unternehmen hat zur Folge,
dass sie sich bei Warenlieferungen
nichtnur mitden Regelungen der
inldandischen, sondern vermehrt
auch mit den Regelungen der
ausldndischen Mehrwertsteuer
auseinandersetzen miissen.

Wie ein EU-Lieferant

Das Verfahren der EU-Verzol-
lung bietet sowohl dem Schwei-
zer Lieferanten als auch dem
ausldndischen Kunden eine in-
teressante Moglichkeit, Waren
zum freien Verkehr in die EU zu
importieren. Dies, ohne eine
Vorfinanzierung der Einfuhrum-
satzsteuer durch in der Regel
den Empfinger auszulosen. Im
Weiteren wird der Warenemp-
fanger nicht mit administrativen
Arbeiten der Einfuhrabfertigung
belastet. Der Schweizer Lieferant
kann damit in der EU wie ein
EU-Lieferant auftreten, ohne in
jedem Mitgliedstaat fiir Mehr-
wertsteuerzwecke registriert zu
sein.

Bei herkommlichen Waren-
lieferungen aus der Schweiz in
einen EU-Staat erfolgt die Ein-
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fuhr meist direkt in das EU-Be-
stimmungsland. Als Importeur
tritt in diesen Féllen in der Regel
der Abnehmer des schweize-
rischen Lieferanten auf. Der Ab-
nehmer entrichtet auf den Wa-
ren die Einfuhrumsatzsteuer in
Hohe von 15-25% (Normalsitze
in der EU), falls die Ware nicht
einem reduzierten Steuersatz
unterliegt. Die Einfuhrumsatz-
steuer muss regelméssig vom
Abnehmer vorfinanziert werden
(Spezialregelungen in einzelnen
EU-Staaten vorbehalten) und
kann erst spéter als Vorsteuer —
soweit es sich bei dem Abneh-
mer um einen mehrwertsteuer-
pflichtigen Unternehmer han-
delt, der diese Waren fiir einen
steuerbaren Zweck bezogen hat
— zuriickgefordert werden. Die
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unternehmerische Liquiditéts-
situation wird durch dieses Ver-
fahren sichtlich beeintréachtigt.

Vorteilhafter Erwerb

Das Prinzip der EU-Verzol-
lung beruht auf der Uberlegung,
dass der Abnehmer keine Ein-
fuhrumsatzsteuer entrichten
muss, wenn er die Waren anstatt
aus der Schweiz aus einem an-
deren EU-Staat bezieht (soge-
nannte innergemeinschaftliche
Lieferung von einem EU-Land in
ein anderes EU-Land). Damit
wird der Schweizer Lieferant
einem EU-Lieferant gleichge-
stellt, sofern die Wareneinfuhr in
einem anderen EU-Staat als dem
EU-Bestimmungsland  vorge-
nommen wird. Fiihrt der schwei-
zerische Lieferant seine fiir das

librige Gemeinschaftsgebiet be-
stimmten Waren beispielsweise
nach Deutschland ein, wird die-
se Einfuhr als steuerfrei betrach-
tet, sofern sich hieran eine steu-
erfreie, innergemeinschaftliche
Lieferung an einen Abnehmer
in einem anderen EU-Bestim-
mungsland anschliesst. Anstelle
einer Einfuhr aus dem Drittland
kann der Abnehmer auf diese
Weise einen fiir ihn vorteilhaften
innergemeinschaftlichen Erwerb
der Ware tétigen.

Bei der EU-Verzollung {iiber-
nimmt der Schweizer Lieferant —
anders als bei der direkten Ein-
fuhr in das Bestimmungsland —
selbst die Rolle des Importeurs
und tragt damit auch die daraus
erwachsenden Verpflichtungen.
Der Lieferant muss sich in die-
sem Zusammenhang im EU-Ein-
fuhrstaat fiir die Mehrwertsteuer
registrieren lassen und eine ID-
Nummer beantragen, da er dort
aufgrund der innergemein-
schaftlichen Lieferung einen
Umsatz ausfiihrt. Fiir die Ab-
wicklung von EU-Verzollungen
eignet sich Deutschland als Ein-
fuhrland besonders gut, da hier
grundsitzlich kein Fiskalvertre-
ter bendtigt wird. In Deutsch-

land muss der schweizerische
Lieferant nach erfolgter Regis-
trierung und ID-Nummer-Ertei-
lung die von ihm durchgefiihrten
innergemeinschaftlichen Liefe-
rungen in seiner deutschen Um-
satzsteuererkldrung deklarieren.
Zusitzlich sind zusammenfas-
sende Meldungen und Intrastat-
Erklarungen abzugeben.

Genau priifen

Sollte sich der Schweizer Lie-
ferant bei der Durchfithrung der
EU-Verzollungen fiir die Beauf-
tragung eines Spediteurs in
Deutschland entscheiden, der
als sein Fiskalvertreter sémtliche
Deklarations- und Aufzeich-
nungspflichten im Zusammen-
hang mit der EU-Verzollung
wahrnimmt, so ist genau zu prii-
fen, ob die Fiskalvertretung im
Hinblick auf die angestrebten
Geschiftsaktivititen des Schwei-
zer Lieferanten {iberhaupt mog-
lich ist. Gemass Paragraph 22a
des deutschen Umsatzsteuerge-
setzes ist eine solche Vertretung
nur zuldssig, wenn der Lieferant
mit Deutschland ausschliesslich
steuerfreie Umsétze ausfiihrt
und keine deutschen Vorsteuern
geltend machen will. Es emp-

¢: [line mteressante Moglichkert

fiehlt sich daher periodisch zu
priifen, ob die Voraussetzungen
der Fiskalvertretung in Deutsch-
land weiter erfiillt werden kon-
nen, da es bei Aberkennung der
EU-Verzollung zur Nacherhe-
bung der Einfuhrumsatzsteuer
auf den entsprechenden Waren-
lieferungen kommen kann.

Zusammenfassend bietet die
EU-Verzollung Schweizer Unter-
nehmen die interessante Mog-
lichkeit, Waren an Abnehmer in
der EU zu denselben Konditi-
onen zu liefern wie ihre europa-
ischen Konkurrenten. Wie bei al-
len Zugestindnissen durch die
Verwaltung sind jedoch Bedin-
gungen und formelle Anforde-
rungen zu erfiillen, weshalb es
sich empfiehlt, die Einfiihrung
der EU-Verzollung vorgingig im
Detail abzukldren und mit Sorg-
falt zu planen.
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